


   Pazarlama, ürünün üretim öncesinden başlayıp satışı 
ve satış sonrası faaliyetlerini içine alan geniş 
kapsamlı bir işletme faaliyetidir. Her işletme 
pazarlama yapacağı için, bu alanda eğitim görmüş 
elemanların iş imkânı oldukça fazladır. Pazarlama ve 
Perakende alanında; pazarlama ve perakende 
uygulamalarında yer  alan meslek elemanlarını 
sektörün ihtiyaçları, bilimsel ve 
teknolojik  gelişmeler doğrultusunda gerekli olan 
meslekî yeterlikleri kazanmış, nitelikli  kişiler olarak 
yetiştirmek amaçlanmaktadır. 



  PAZARLAMA VE 
PERAKENDE ALANININ 
DALLARI 

 

 SATIŞ ELEMANLIĞI 

 SİGORTACILIK 

 EMLAK KOMİSYONCULUĞU 



ALANIMIZIN DERSLERİ 

 Mesleki Gelişim 

 Bilgisayarda Ofis Programları 

 Bilgisayarda Klavye Kullanımı 

 Müşteri İlişkileri 

 Ticari Hesaplamalar 

 Çalışma Hayatı 

 Ticari Defterler ve Beyannameler 

 Ürün Alımı ve Satışı 

 Toptancılık ve Perakendecilik 

 Tüketici Hakları 

 Stok Kontrol 

 

 



 İş ve Ticaret Hukuku 

 Borçlar Hukuku ve Vergi 

 Kalite Geliştirme 

 Sigortacılıkta Risk 

 Can ve Mal Sigortaları 

 Hasar 

 Sorumluluk Sigortaları 

 Sigortacılıkta Günlük İşlemler 

 Sigortacılık Paket Programları 

 Emlak Hizmetleri 

 Tapu İşlemleri 

 Emlak Gündemi 

 Emlak Komisyonculuğu Paket Programı 



 Gıda Satışında Hijyen ve Sanitasyon 

 Gıda Ürünleri Temel Bilgileri 

 Gıda Ürün Satışı 

 Girişimcilik ve İşletme Yönetimi 

 

OKULUMUZDA SİGORTACILIK DALI EĞİTİMİ VERİLMEKTEDİR. 



     İŞ  İMKÂNLARI 
 Bu meslek görevlileri hem kamu sektöründe hem özel 

sektörde iş bulabilirler. Özellikle özel sektörde iş alanı 
daha geniştir. Seyahati gerektiren işlerde sürücü belgeli 
erkek elamanlar daha avantajlı durumda olup, ofis 
ortamında yabancı dil bilen, bilgisayar kullanabilen 
bayan elamanlar tercih sebebidir. 

 Sigortacılık Dalı mezunu olan öğrenciler sigorta acente 
ve şirketlerinde kolaylıkla iş bularak Sigorta Teknik 
Elemanı olarak çalışabilirler, yetkili acente açabilirler. 

 Emlak Komisyonculuğu Dalı mezunu olan öğrenciler 
emlak bürolarında çalışabilir ve emlak bürosu açabilirler. 



    PAZARLAMA VE PERAKENDE ALANININ TERCİH EDEBİLECEKLERİ ÖNLİSANS PROGRAMLARI 
 Bankacılık ve SigortacılıkÇağrı Merkezi Hizmetleri 
 Deniz BrokerlığıDeniz ve Liman işletmeciliği 
 Dış Ticaret 
 Emlak ve Emlak Yönetimi 
 Enerji Tesisleri işletmeciliği 
 Hava Lojistiği 
 insan Kaynakları Yönetimi 
 işletme Yönetimi 
 Kooperatifçilik 
 Lojistik 
 Marina işletme 
 Marina ve Yat işletmeciliği 
 Marka iletişimi 
 Menkul Kıymetler ve Sermaye Piyasası 
 Moda Yönetimi 
 Muhasebe ve Vergi Uygulamaları 
 Pazarlama 
 Perakende Satış ve Mağaza Yönetimi 
 Posta Hizmetleri 
 Reklamcılık 
 Sağlık Kurumları işletmeciliği 
 Sivil Hava Ulaştırma işletmeciliği 
 Sivil Havacılık Kabin Hizmetleri 
 Sosyal Güvenlik 
 Tarımsal işletmecilik 
 Tarımsal Ürünler Muhafaza ve Depolama Teknolojisi 
 Tıbbi Tanıtım ve Pazarlama 
 Turizm ve Otel işletmeciliği 
 Turizm ve Seyahat Hizmetleri 
 Uçuş Harekat Yöneticiliği 



PAZARLAMA PERAKENDE ALANI 4 YILLIK ÜNİVERSİTELER  

 

         Bankacılık       

         Pazarlama  

         Bankacılık ve Finans  

         Bankacılık ve Sigortacılık           

         Sigortacılık   

         Uluslararası finans    

         Sermaye piyasası   

         Sigortacılık risk yönetimi              

         Sermaye Piyasası denetim derecelendirme 

         Bankacılık ve finansman 

         Muhasebe ve finansal yönetim   

         Sivil hava ulaştırma işletmeciliği  

 


